KOBI GO

Thracat Nedir ve Nasil
Yapilir? Giincel Rehber

2026

Okz0
S

[=]E

kobigo.com



KOBIi GO

Thracat Nedir ve Nasil Yapilir?

Ihracat, Tiirkiye’de iiretilen veya ticareti yapilan mal ve hizmetlerin yurt disindaki miisterilere
satilmasidir. Isletmeler agisindan ihracat; yeni pazarlara ulasma, miisteri tabanini
cesitlendirme, doviz geliri elde etme ve i¢ pazara olan bagimlilig1 azaltma firsat1 sunar.
Ancak ihracat yalnizca:

“Yurt disina iiriin gondermek”

degildir.

Saglikli ihracat stireci:

Uriin Se¢cimi — Hedef Pazar — Miisteri Bulma — Fiyatlandirma — Teklif — Odeme
Yontemi — Sozlesme — Giimriik — Lojistik — Fatura — Tahsilat — Satis Sonras1 —
Tekrar Siparis

zincirinin tamamini kapsar.

Bu rehberde ihracatin ne oldugunu, ihracata nasil baslanacagini, hedef pazar ve misteri

bulmayi, ihracat fiyatlandirmasini, 6deme yontemlerini, glimriik ve lojistik siireclerini ve
ihracat desteklerini adim adim ele aliyoruz.

Thracat Nedir?

Ihracat, bir iilkede bulunan mal veya hizmetlerin baska bir iilkedeki alictya ticari amagla
satilmasidir.

Mal ihracatinda fiziksel uUriin:
Tiirkiye — Yurt Dis1

hareketi gerceklesirken hizmet ihracatinda yazilim, danismanlik, miihendislik veya baska
hizmetler sinir 6tesi sunulabilir.

Ihracatc1 Kimdir?

Yurt disindaki miisteriye mal veya hizmet satan gercek veya tiizel kisidir.

Ihracatc:
e liretici,
e toptanci,

e distribiitor,
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e c-ticaret isletmesi,
e yazilim sirketi,
e hizmet firmast

olabilir.

Ihracat Nasil Yapilir?

Temel siirec:

Ihrag¢ Edilecek Uriinii Belirle — Uriiniin Thracata Uygunlugunu Kontrol Et — GTiP'i
Belirle — Hedef Ulkeyi Se¢ — Pazar Arastirmasi Yap — Potansiyel Miisteri Bul —
Ihracat Fiyatin1 Hesapla — Teklif Ver — Teslim ve Odeme Kosullarini Belirle —
Siparisi Al — Giimriik Belgelerini Hazirla — Uriinii Gonder — Tahsilati Takip Et

seklinde ilerlemelidir.

1. ihracata Uygun Uriin Belirleyin

Her {irtin her iilke i¢in ayni1 ihracat potansiyeline sahip degildir.

Uriin secerken:

o dis talep,

e retim kapasitesi,
o rekabet,

e marj,

o lojistik maliyeti,
e {iriin mevzuati,
o sertifikasyon,

e raf omrii

birlikte degerlendirilmelidir.

Ihracatta En Cok Satilan Uriinii Bulmak
Yeterli mi?

Hayir.
Asil dnemli soru:

“Benim isletmem hangi iiriinii siirdiiriilebilir kalite, fiyat ve teslimat avantajiyla
satabilir?”

olmalidir.
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2. Uriiniin Thracat Mevzuatim Kontrol Edin

Bazi trlinlerin ihracati;

e serbest,

e izne bagl,

o kayit veya belgeye bagli,
e 0Ozel mevzuata tabi

olabilir.
Ozellikle:

gida,

saglik,
kimyasal,

tarim,
elektronik,
stratejik Uriinler

icin ek kontroller gerekebilir.

3. GTIP Kodunu Belirleyin

GTIP:
Giimriik Tarife Istatistik Pozisyonu
kodudur.

Uriiniin giimriik sin1flandirmasini belirler.

GTiP;
o glimriik islemleri,
e vergi,
e lirlin mevzuati,
e ticaret istatistikleri,
e bazi belge gereklilikleri

acisindan 6nemlidir.

Yanhs GTIP Kullanilirsa Ne Olur?

Yanlis siiflandirma:
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o yanlis belge,

o yanlis vergi,

o glimriik gecikmesi,

e cezai risk
olusturabilir.

Bu nedenle gerektiginde glimriik miisaviriyle dogrulama yapilmalidir.

4. Hedef Pazar Secin

Thracatta:

“Hangi iilkeye satabilirim?”
sorusu veriyle cevaplanmalidir.
Degerlendirilebilecek kriterler:

pazar biiytkligi,
ithalat hacmi,

biiylime orani,

rekabet,

fiyat seviyesi,

lojistik,

giimriik,

ticaret anlagmalari,
siyasi ve ekonomik risk

olabilir.

5. Her Ulkeye Ayn1 Anda Acilmayin

Yeni baglayan isletme i¢in:
1-3 oncelikli pazar
belirlemek genellikle daha yonetilebilir bir yaklagimdir.

Once modeli dogrulayip daha sonra yeni iilkelere agilabilirsiniz.

6. Ihracatta Pazar Arastirmasi Yapin

Pazar arastirmasi:
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“Uriiniimii bu iilkede kim alir, kaca alir ve kimden alyor?”

sorularma cevap vermelidir.

Pazar Arastirmasinda Neler Incelenir?

hedef miisteri,
pazar biyikligi,
ithalat rakamlari,
rakip tlkeler,
yerel rakipler,
dagitim kanallari,
fiyat seviyesi,
iriin standarda,
tiikketici davranisi.

7. Rakip Analizi Yapin

Rakiplerin:

fiyat,

urtin 6zellikleri,
paketleme,

teslim siiresi,
distribiitor agi,
dijital gortiniirligii

incelenebilir.
Amagc yalniz rakibi kopyalamak degil:

pazardaki boslugu bulmaktir.

8. Hedef Miisteri Profilini Belirleyin

Ihracat miisteriniz:

ithalatci,
distribiitor,
toptanci,

zincir magaza,
tiretici,

e-ticaret saticisi,
kurumsal alic1

olabilir.
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9. Distribiitor ile Son Musteri Arasindaki
Farki Belirleyin

Distribiitor tirlinii:

yeniden satar.

Kurumsal son kullanici ise:

kendi faaliyetinde kullanir.

Satis fiyat1 ve ticari kosullar buna gore degisebilir.

10. Yurt Disinda Misteri Bulun

Baslica yontemler:

Google,

LinkedIn,

B2B platformlari,
ticaret heyetleri,
fuarlar,

ithracatc1 birlikleri,
sektorel dizinler,
referanslar,

dijital pazarlama.

11. Google ile Ihracat Miisterisi Bulun
Ornegin:
industrial kitchen distributor Germany

packaging wholesaler Netherlands

textile importer France

gibi aramalar kullanilabilir.

12. LinkedIn ile Karar Verici Bulun

Ozellikle:
e procurement manager,
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purchasing manager,
import manager,
category manager,
managing director,
distributor owner

gibi roller hedeflenebilir.

13. Fuarlari Kullanin

Yurt dis1 ve uluslararasi fuarlar:

miisteri bulmak,
distribiitor goriismek,
rakipleri gérmek,
pazari test etmek

icin gliclii kanallardir.

Ticaret Bakanlig1, 5973 sayili Ihracat Destekleri Hakkinda Karar kapsaminda yurt digt
fuarlara katilim ve belirli sektorel yurt i¢i fuar katilimlarint desteklemektedir. (ticaret.gov.tr)

14. Ticaret Heyetlerine Katilin

Sektorel ticaret heyetleri sayesinde hedef iilkelerde:

o firma goriismeleri,
« B2B toplantilar,
e pazar ziyareti

gergeklestirilebilir.

Ticaret Bakanligi1 2026 yilinda sektorel ticaret heyeti ve alim heyeti desteklerini gilincel
genelgelerle siirdiirmektedir. (ticaret.gov.tr)

15. Thracat Teklifi Hazirlayin

Teklifte en az:

uriin,

triin kodu,
miktar,

birim fiyat,
para birimi,
Incoterm,
O0deme yontemi,
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e teslim siiresi,
o teklif gegerlilik siiresi

yer almalidir.

16. Proforma Fatura Kullanilabilir mi?

Evet.

Proforma invoice satis Oncesi ticari sartlar1 gosteren teklif niteliginde belge olarak
kullanilabilir.

Genellikle:

satici,
alici,
uriin,
fiyat,
miktar,
teslim,
O0deme

bilgilerini igerir.

17. ihracat Fiyat1 Nasil Hesaplanir?

Ihracat fiyat1 yalmz yurtici fiyatin dévize gevrilmesi degildir.
Temel yapi:
**Uriin Maliyeti

Ambealaj

I¢ Nakliye
Giimriikleme
Uluslararas1 Tagima
Sigorta

Finansman

Komisyon

Hedef Marj

= Thracat Satis Fiyati**

seklinde diisiiniilebilir.

18. Doviz Riskini Hesaplayin
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Maliyetiniz TL,
satisiniz EUR
ise kur degisimi kariniz1 etkileyebilir.
Bu nedenle teklif:
o gecerlilik siiresi,
o doviz tird,
e Odeme tarihi

acisindan planlanmalidir.

19. Incoterms Nedir?

Incoterms, uluslararasi ticarette alici ve saticinin:

e tasima,
o risk,
e masraf

sorumluluklarinin nerede gectigini belirleyen standart teslim sekilleridir.

Ornegin:

o« EXW,

o FCA,

e FOB,

o CIF,

o CPT,

« DAP,

e DDP.
20. EXW Nedir?
Ex Works.

Satict mali kendi tesisinde hazir eder.

Tasima ve bir¢ok sonraki sorumlulugu alic tistlenir.

21. FOB Nedir?

Free On Board.
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Ozellikle denizyolu ticaretinde kullanilan teslim sekillerinden biridir.

Saticinin ve alicinin sorumluluklar: belirli ylikleme noktasina gore ayrilir.

22. CIF Nedir?

Cost, Insurance and Freight.
Saticinin belirli varis limanina kadar:

e tasima,
e sigorta

maliyetlerini iistlendigi modeldir.

Ancak risk gecisi ve maliyet sorumlulugu ayni noktada olmak zorunda degildir; Incoterms
kurallar1 dogru yorumlanmalidir.

23. DDP Nedir?

Delivered Duty Paid.
Satic1 agisindan en kapsamli teslim modellerinden biridir.
Satici iirliniin belirlenen varig noktasina kadar bir¢ok maliyet ve islemi {istlenir.

Ulke mevzuati ve ithalatg1 rolii nedeniyle her pazarda uygulanabilir olmayabilir.

24. Hangi Incoterm Secilmeli?

Tek bir dogru yoktur.
Karar:

tagima deneyimi,
miisteri talebi,
iilke,

lojistik kontrol,
risk,
fiyatlandirma

uzerinden verilmelidir.

25. Thracatta Odeme Yontemleri Nelerdir?
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Baglica yontemler:

e pesin 6deme,
e mal mukabili,
o vesaik mukabili,
e akreditif
gibi modellerdir.

26. Pesin Odeme Nedir?

Alicinin mal gonderilmeden 6nce bedeli 6demesidir.
Satic1 agisindan 6deme riskini azaltir.

Ancak yeni alic1 agisindan giiven problemi olusturabilir.

27. Mal Mukabili Odeme Nedir?

Satict mali gonderir.
Alic1 6demeyi daha sonra gerceklestirir.

Alict agisindan avantajli ancak satici agisindan daha riskli olabilir.

28. Vesaik Mukabili Odeme Nedir?

Ticari belgelerin bankalar araciligiyla belirli 6deme/kabul kosullarina bagl teslim edildigi
yontemdir.

29. Akreditif Nedir?

Bankanin belirli sartlarin yerine getirilmesi halinde satictya 6deme yapilmasina yonelik
taahhiitte bulundugu 6deme yontemidir.

Belgelerin sartlara tam uygunlugu kritik 6nemdedir.

30. Yeni Miisteride Hangi Odeme Yontemi
Tercih Edilmeli?

Miisteri glivenilirligi dogrulanmadan yiiksek ac¢ik hesap riski almak yerine:
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e pesin,
e kismi pesin,
o akreditif

gibi daha kontrollii modeller degerlendirilebilir.

31. Ihracat Miisterisini Dogrulayin

Siparisten once:

sirket unvani,
adres,

web sitesi,
kayit bilgileri,
yetkililer,
referanslar

kontrol edilebilir.

32. Biiyiik Siparislerde Ticari Risk Analizi
Yapin

Ozellikle:
o yiiksek tutar,
e uzun vade,
e yeni miisteri,
o riskli ulke

varsa kredi sigortasi veya ek giivence degerlendirilebilir.

33. Tiirk Eximbank Ne Ise Yarar?

Ihracatcilarim:
¢ finansman,
e ihracat kredi sigortasi,
e alici kredileri

gibi ihtiyaglarina yonelik araclar sunar.

Ticaret Bakanlig1 2026 yilinda Eximbank’in baz1 finansman ve sigorta mekanizmalarina
iligkin destek diizenlemelerini de giincelledi. (ticaret.gov.tr)
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34. Siparisi Yazilh Hale Getirin
Siparis:

e purchase order,
e satis sOzlesmesi,
e proforma onayi

ile kayit altina alinabilir.

35. Satis Sozlesmesi Yapin

Ozellikle yiiksek tutarl islemlerde:

urln,

kalite,
teslim,
O0deme,
uyusmazlik,
garanti,
gecikme

kosullarinin agik olmasi1 6nemlidir.

Hukuki metinler uzman degerlendirmesiyle hazirlanmalidir.

36. Ihracat Faturasi Diizenleyin

Ihracat isleminde satis faturast:

alic,

uriin,
miktar,
fiyat,

para birimi

gibi bilgileri icermelidir.

Fatura ve e-belge uygulamalarinin isletmenin durumuna goére mali miisavir veya ilgili
uzmanla kontrol edilmesi gerekir.

37. Packing List Nedir?

Paketleme listesidir.
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Genellikle:

koli sayisi,
net agirlik,
briit agirlik,
iiriin dagilima,
Olctiler

gibi bilgileri igerir.

38. Gumrik Beyannamesi Nedir?

Ihrag edilen esyanin giimriik islemlerinde beyan edildigi temel belgedir.
Beyan:

urun,
GTiP,
miktar,
deger,
iilke,
rejim

gibi bilgileri igerir.

39. Gumruk Miusaviri Gerekir mi?

Islemin niteligine gore profesyonel giimriik miisavirligi hizmeti kullanilabilir.

Ozellikle diizenli ihracat yapan isletmeler i¢in operasyon riskini azaltabilir.

40. Mense Sahadetnamesi Nedir?

Uriiniin hangi iilkede iiretildigini veya mense kazandigimi gosteren belgedir.

Bazi ticari islemlerde gerekli olabilir.

41. A.TR Belgesi Nedir?

Tiirkiye ile Avrupa Birligi arasindaki Glimriik Birligi kapsamindaki belirli iiriinlerde
kullanilan dolasim belgesidir.

A.TR:
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mense belgesi degildir.

Bu ayrim 6nemlidir.

42. EUR.1 Belgesi Nedir?

Belirli tercihli ticaret anlasmalar1 kapsaminda iiriiniin tercihli mense statiisiinii ispatlamak i¢in
kullanilabilen dolasim belgesidir.

Kullanimu iilke ve anlagsmaya gore kontrol edilmelidir.

43. Thracatta Uriin Sertifikalar1 Gerekir
mi?

Uriin ve iilkeye gore gerekebilir.

Ornegin:
o CE,
o saglik sertifikalari,
e analiz raporlari,
e uygunluk belgeleri
istenebilir.

44. Hedef Ulkenin Ithalat Kurallarim
Kontrol Edin

Tiirkiye’den ¢ikisin uygun olmasi tek basina yeterli degildir.
Uriiniin:
hedef iilkeye giris sartlar

da kontrol edilmelidir.

45. Uluslararasi Lojistik Nasil Yonetilir?

Baslica tasima yontemleri:

o karayolu,
e denizyolu,
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e havayolu,
e demiryolu,
e hizli kargo

olabilir.

46. Tasima Yontemi Nasil Secilir?

Karar:

iirlin degeri,
agirlik,
hacim,
teslim siiresi,
iilke,

maliyet

uzerinden verilmelidir.

47. Yiiksek Degerli Uriinlerde Sigorta
Yapilmah m?

Tagima riski ve Incoterm yapisina gore kargo sigortasi degerlendirilmelidir.

48. Navlun Nedir?

Uluslararasi tasimacilik hizmeti karsiliginda 6denen tagima bedelidir.

Navlun maliyetinin ihracat fiyatina nasil dahil edildigi kullanilan Incoterm’e gore degisir.

49. Konteyner Tiirtinii Dogru Secin

Denizyolunda:
o FCL,
« LCL

gibi modeller kullanilabilir.

FCL Nedir?

Full Container Load.
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Konteynerin tamaminin tek yiikleyici tarafindan kullanilmasidir.

LCL Nedir?

Less than Container Load.

Bir konteynerin birden fazla yiikleyicinin mallartyla paylasilmasidir.

50. Mikro Thracat Nedir?

Belirli agirlik ve deger sinirlar1 i¢indeki ihracat islemlerinin hizli kargo operatdrleri tizerinden
ETGSB ile daha basit bicimde gerceklestirilebildigi ihracat modelidir.

Limit ve uygulama kurallar1 degisebildiginden islem Oncesi glincel mevzuat kontrol
edilmelidir.

51. ETGB Nedir?

Elektronik Ticaret Glimriik Beyannamesi.

Yetkili hizli kargo operatorleri tarafindan belirli gonderiler i¢in elektronik olarak
diizenlenebilir.

52. Mikro Thracat Kimler Icin Uygundur?

Ozellikle:
o digstk agirlikls,
o yiiksek katma degerli,
o Kkiiciik paketli,
e e-ihracata uygun

iirlin satan igletmeler i¢in avantajli olabilir.

53. E-Ihracat ile Geleneksel Ihracat
Arasindaki Fark Nedir?

Geleneksel Ihracat
Daha ¢ok:
o distribiitor,
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o ithalate,
e toptanci,
o biiyiik B2B siparis

odakl1 olabilir.

E-Ihracat

Yurt disindaki miisterilere:
e kendi e-ticaret sitesi,
o global pazaryeri,

o dijital kanal

iizerinden satis yapilmasini ifade eder.

54. Amazon, Etsy ve eBay Uzerinden
Thracat Yapilabilir mi?

Evet.
Ancak:
o lilke vergileri,
e pazaryeri komisyonlari,
o fulfillment,
e lirliin mevzuati,
. iade,
e Odeme

ayrica degerlendirilmelidir.

5S5. Thracatta Stok Yonetimi Neden
Onemlidir?

Yurt dis1 miisteriye siparis aldiktan sonra:

“Stok yok.”

demek miisteri iliskisini ciddi bicimde zedeleyebilir.

Bu nedenle:

Siparis — Stok Rezervasyonu — Uretim/Tedarik — Sevkiyat
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akis1 kurulmalidir.

56. Ihracatta Uretim Planlama Yapilmah
mi?

Ozellikle diizenli ihracat yapan iireticiler icin evet.

Tahmini:

e

kapasite,
hammadde

birlikte planlanmalidir.

57. Ihracatta Kalite Standardi Olusturun

Uriin aym1 kaliteyi her sevkiyatta korumalidir.

Ozellikle distribiitor miisterilerde kalite tutarsizligi uzun vadeli anlasmayi riske atabilir.

58. Thracatta Paketleme Neden Farkhdir?

Uriin:

uzun tasima,
nem,

darbe,
konteyner,
coklu aktarma

kosullarina maruz kalabilir.

Ambalaj buna gore tasarlanmalidir.

59. Etiketleme Kurallarimi Kontrol Edin

Hedef tilkede:

o il

e {iriin igerigi,
e liretici,

e uyarl,
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o ithalate1

bilgileri zorunlu olabilir.

60. Ihracatta Tahsilati Takip Edin

Siparis teslim edildi diye siire¢ bitmez.
Fatura — Vade — Tahsilat — Banka — Mutabakat

akis1 takip edilmelidir.

61. Dovizli Cari Hesap Kullanin
Miisteri:

EUR,

USD

veya bagka para biriminde takip edilebilir.

Boylece kur farklar1 ve agik bakiyeler daha dogru yonetilebilir.

62. Ihracat Karhhgim Siparis Bazinda
Hesaplayin

Temel yapi:

Ihracat Geliri

— Uriin Maliyeti
— Ambalaj

— Giimriik

— Navlun

— Sigorta

— Komisyon

— Finansman

— Iade/Risk Pay
= fhracat Katkisi

63. Yiiksek Ciro Her Zaman Yiiksek
Ihracat Kiar1 Demek mi?

Sayfa 21/31



KOBIi GO

Hayir.
Ozellikle:
e navlun,
e Kkur,
e 0Odeme vadesi,
e iade,
e distribiitor indirimi

marj1 ciddi bicimde etkileyebilir.

64. Ulke Bazh Karlilik Olciin

Ornegin ayn iiriin:
Almanya:

%25 katki.

ABD:

%18.

Ingiltere:

%22.

olabilir.

Bu nedenle:

SKU x Ulke

karlilig1 olciilebilir.

65. Thracatta CRM Kullanilmali m?

Evet.
Ozellikle:
o firma,
o iilke,
e Kkarar verici,
e gorisme,
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o teklif,
e siparis

takibi igin.

66. Ihracat Satis Pipeline'1 Olusturun
Ornegin:

Yeni Firma — fletisim — Nitelikli — Numune — Teklif — Pazarlik — Siparis —
Distribiitor

seklinde olabilir.

67. Teklifleri Ulke ve Para Birimiyle
Kaydedin

Her teklifte:

miisterdi,
iilke,

para birimi,
Incoterm,
teklif tarihi,
gecerlilik

bulunmalidir.

68. Tekrar Siparisi Takip Edin

Ihracatta ilk siparis:

pazar dogrulamasidir.

Asil hedef:

sirdiiriilebilir tekrar siparis

olmalidir.

69. Distribiitor Performansim Ol¢iin
Ornegin:
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yillik satis,
stok,

yeni miisteri,
tahsilat,

bolge biiylimesi

takip edilebilir.

70. Ihracat Operasyonunu Siirekli Optimize
Edin

Saglikli dongii:

Pazar1 Se¢ — Miisteri Bul — Teklif Ver — Siparis Al — Giivenli Odeme Kur —
Uret/Stokla — Giimriikle — Sevk Et — Tahsil Et — Karlhihigi Ol¢ — Tekrar Siparis
Uret — Yeni Pazara Acqil

seklinde ilerlemelidir.

Thracata Baslamak Icin Hangi Belgeler
Gerekir?

Her islem i¢in ayn1 belge listesi yoktur.
Isleme gore:

ticari fatura,

packing list,

giimriik beyannamesi,
tagima belgesi,

mense belgesi,

A. TR,

EUR.1,

iirtin sertifikalari,
sigorta belgesi

gerekebilir.

Ihracat Icin Sirket Kurmak Gerekir mi?

Diizenli ticari ihracat yapacak isletmenin uygun ticari ve vergisel yapiya sahip olmasi gerekir.

Isletme tiirii ve faaliyet modeli icin mali miisavir ve ilgili resmi kurumlarin giincel
uygulamalari esas alinmalidir.
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Thracatc Birligine Uyelik Gerekir mi?

Islemin ve iiriin grubunun niteligine gore ilgili ihracatci birligi ve giimriik siireglerine iliskin
yiikiimliiliikler bulunabilir.

[hracata baslamadan &nce iiriin ve sektdr bazinda giincel iiyelik ve kayit gereklilikleri kontrol
edilmelidir.

Thracat Icin Ne Kadar Sermaye Gerekir?

Sabit bir tutar yoktur.
Sermaye ihtiyact:

urtin,

siparig miktari,
tiretim,

O0deme yontemi,
navlun,

vade

iizerinden degisir.

Pesin 6deme alinan modelle 90 giin vadeli ihracatin nakit ihtiyaci ayni1 degildir.

Thracat Destekleri Nelerdir?

Ticaret Bakanligi’nin 5973 sayili Thracat Destekleri Hakkinda Karar1 kapsamida 2026
yilinda da farkli destek programlar1 uygulanmaktadir. Destek iist limitleri her takvim y1li
basinda ilgili fiyat endeksleri esas alinarak giincellenmektedir. (ticaret.gov.tr)

Destek alanlar1 arasinda:

yurt dis1 pazar arastirmast,
fuarlar,

markalasma,

tasarim,

yurt dis1 birim,

tanitim,

yesil doniigiim,
finansman,

UR-GE,

ithracat konsorsiyumlari

gibi basliklar bulunabilir.
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Yurt Dis1 Fuar Destegi Var m?

Evet.

2026 itibariyla Ticaret Bakanligi, ilgili mevzuat kapsamindaki yurt dis1 fuarlara stanth
katilimi1 desteklemeye devam etmektedir. (ticaret.gov.tr)

Yurt Disinda Depo veya Birim A¢cmaya
Destek Var mi?

Ticaret Bakanligi’nin 5973 sayili karar kapsaminda Birim Kira Destegi bulunuyor. Giincel
2026 genelgesinde e-ticaret deposu igin de ayr1 bagvuru formlar1 yer aliyor. (ticaret.gov.tr)

Thracat Konsorsiyumu Destegi Nedir?

Belirli sirketlerin ortak ihracat kapasitesini gelistirmeye yonelik destek yapisidir.

Ticaret Bakanlig1 2026 yilinda da ihracat konsorsiyumu statiisii ve buna iliskin pazarlama,
tanitim, egitim ve danismanlik siireclerini destek sisteminde siirdiirmektedir. (ticaret.gov.tr)

Ihracata Baslama Kontrol Listesi

Thrag edecegim iiriin veya hizmeti belirledim.
Uriiniin ihracat mevzuatini kontrol ettim.

GTIP kodunu dogruladim.

Hedef tilkeleri belirledim.

Pazar biiytikliigiinii arastirdim.

Rakipleri analiz ettim.

Hedef miister1 profilini olusturdum.
Ithalatci/distribiitdr/son kullanict modelini belirledim.
Yurt dis1 miisteri aragtirmasi yaptyorum.
Google ve LinkedIn kullantyorum.

Fuar ve ticaret heyetlerini takip ediyorum.
CRM'de ihracat pipeline't olusturdum.

Ihracat fiyatin1 gercek maliyetlerle hesapladim.
Para birimini belirledim.

Kur riskini degerlendirdim.

Incoterm belirledim.

Odeme yontemini belirledim.

Yeni miisterinin ticari bilgilerini dogruladim.
Gerekirse kredi/sigorta riskini degerlendirdim.
Profesyonel ihracat teklifi hazirladim.
Proforma fatura kullantyorum veya planliyorum.

O000o0o0ooooddddoooooon
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Teklif gecerlilik siiresi belirledim.

Siparisi yazili kayit altina altyyorum.

Gerekli s6zlesmeyi hazirliyorum.

Uriin stok/iiretim kapasitesini dogruladim.
Ihracat faturasi siirecini planladim.

Packing list hazirliyorum.

Gumriik beyannamesi siirecini planladim.
Mense ve dolasim belgelerini kontrol ettim.
Hedef iilke iirtin mevzuatini kontrol ettim.
Uriin etiketleme kosullarini kontrol ettim.
Lojistik yontemini belirledim.

Navlun teklifi aldim.

Sigorta ihtiyacin1 degerlendirdim.

Uriinii ihracata uygun paketledim.

Tabhsilat siirecini takip ediyorum.

Dovizli cari hesap kullaniyorum veya planliyorum.
Siparis bazli ihracat karlilig1 hesapliyorum.
Ulke bazli karlihig1 6lgiiyorum.

Tekrar siparis tarihini takip ediyorum.
Giincel ihracat desteklerini kontrol ediyorum.

o000 ooooon

Thracatta Yapilan Yaygin Hatalar

Hedef Pazar Arastirmadan Ulke Secmek

Satis potansiyeli diisiik pazarlara zaman ve biitge harcanmasina neden olabilir.

Uriiniin GTiP'ini Yanhs Belirlemek

Gumrik ve mevzuat sorunlarina neden olabilir.

Yurtici Fiyat1 Sadece Dovize Cevirmek

Navlun, sigorta, finansman ve giimriik maliyetlerini gozden kacirir.

Incoterm'i Anlamadan Teklif Vermek

Beklenmeyen lojistik ve vergi maliyetlerini saticinin iizerine birakabilir.

Yeni Miisteriye Kontrolsiiz A¢ik Hesap Vermek
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Tahsilat riskini artirir.

Hedef Ulkenin Uriin Mevzuatini Kontrol Etmemek

Uriiniin giimriikten gecememesine neden olabilir.

Etiketleme Kurallarim1 Gormezden Gelmek
Uriiniin pazara girisini engelleyebilir.

Teklif Gegerlilik Siiresi Kullanmamak

Kur degisimlerinde marj kayb1 olusturabilir.

Lojistigi En Son Dusunmek

Miisteriye verilen teslim siiresi ve fiyatin bozulmasina neden olabilir.

flk Siparisi Basar1 Sanmak

Stirdiirtilebilir ihracat tekrar siparis ve miisteri stirekliligiyle olusur.

Ihracat Desteklerini Islemden Sonra Arastirmak

Bazi desteklerde 6n kosullar1 ve bagvuru zamanlamasini kagirmaya neden olabilir.

Sikca Sorulan Sorular

Ihracat nedir?

Ihracat, Tiirkiye’de bulunan mal veya hizmetlerin baska iilkelerdeki miisterilere ticari amagla
satilmasidir. Mal ihracatinda fiziksel liriin sinir 6tesine gonderilir; hizmet ihracatinda ise
hizmet yurt disindaki miisteriye sunulur.

Ihracat nasil yapilir?

Once ihrag edilecek iiriin ve GTIP belirlenir, hedef iilke ve miisteriler arastirilir. Ardindan
ithracat fiyati, Incoterm ve 6deme yontemi olusturulur. Siparis alindiginda gerekli fatura,
giimriik ve tagima belgeleri hazirlanir; tiriin sevk edilir ve tahsilat takip edilir.

[hracata nasil baslanir?
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En saglikl1 baslangig, tek bir iiriin veya iiriin grubuyla birkac hedef pazari analiz etmektir.
Ardindan miisteri listesi hazirlanir, teklif ve numune ¢alismalar1 yapilir ve ilk siparis kontrollii
bicimde gergeklestirilir.

Thracatta GTIP nedir?

GTIP, iiriiniin giimriik tarife siiflandirmasini belirleyen koddur. Thracat ve ithalat mevzuati,
istatistikler ve bazi belge yiikiimliiliikleri bu siniflandirmaya bagl olabilir.

Thracatta Incoterms nedir?

Incoterms, uluslararasi ticarette satici ve alicinin tagima, maliyet ve risk sorumluluklarinin
hangi noktada degistigini belirleyen standart teslim sekilleridir. EXW, FOB, CIF ve DDP
yaygin drneklerdir.

Ihracatta 6deme nasil alinir?

Pesin 6deme, mal mukabili, vesaik mukabili ve akreditif gibi yontemler kullanilabilir.
Yontem secilirken miisteri glivenilirligi, tilke riski, siparig tutar1 ve finansman ihtiyaci
degerlendirilmelidir.

Ihracat icin devlet destegi var mi?

Evet. Ticaret Bakanligi’nin 5973 sayili karar kapsaminda pazar arastirmasi, fuar, markalasma,
yurt dis1 birim, tanitim, yesil doniisiim ve ¢esitli ihracat gelistirme programlari bulunuyor.
Destek limitleri ve sartlar1 donemsel olarak giincellenmektedir. (ticaret.gov.tr)

Mikro ihracat ile normal ihracat arasindaki fark nedir?

Mikro ihracat, belirli deger ve agirlik sinirlarindaki gonderilerin yetkili hizli kargo
operatdrleri iizerinden ETGB ile daha basitlestirilmis sekilde yapilmasina imkan verir.
Normal ihracatta klasik giimriik beyannamesi ve daha kapsamli giimriik operasyonu s6z
konusu olabilir.

Sonuc: IThracat Yurt Disina Uriin
Gondermek Degil, Uctan Uca Bir Ticaret
Sistemi Kurmaktir

Ihracatta temel soru yalnizca:
“Uriiniimii hangi iilkeye gonderebilirim?”
olmamalidir.
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Asil soru:

“Hangi pazarda, hangi miisteriye, hangi fiyat ve teslim kosuluyla siirdiiriilebilir bicimde
satis yapabilirim?”

olmalidir.
Saglikli ihracat modeli:

Uriin — GTIP — Hedef Pazar — Miisteri — Teklif — Incoterm — Odeme — Siparis —
Giimriik — Lojistik — Tahsilat — Karhhk — Tekrar Siparis

zincirinin tamamini yonetir.
Bu yap1 sayesinde isletme:

o rastgele lilkelere yonelmek yerine dogru pazarlara odaklanabilir,

o ihracat fiyatin1 gercek maliyetler lizerinden olusturabilir,

e 0Odeme ve tahsilat riskini daha 1yi yonetebilir,

o glimriik ve lojistik siireglerinde hata riskini azaltabilir,

o distribiitor ve kurumsal miisterileri sistemli takip edebilir,

o ilke ve miisteri bazli karlilig1 dlcebilir,

o ilk ihracat siparigini kalic1 uluslararasi satig kanalina doniistiirebilir.

En saglikli yaklasim:

Ihrac Edilecek Uriinii Dogrula — GTIP ve Mevzuati Kontrol Et — Hedef Pazar1
Veriyle Se¢ — Dogru Miisterileri Bul — Gerg¢ek Ihracat Fiyatin1 Hesapla — Incoterm ve
Odeme Yontemini Netlestir — Belgeleri ve Lojistigi Planla — Tahsilati Giivence Altina

Al — Siparis Bazh Karhhgi Ol¢ — Tekrar Siparis ve Yeni Pazarlarla Olceklendir

seklinde ilerlemelidir.
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© 2026 KOBI GO — Tiirkiye'nin Akilh Isletim Sistemi

Yasal Uyari ve Sorumluluk Reddi

Bu rehber, KOBI GO tarafindan yalnizca genel bilgilendirme ve egitim amaciyla
hazirlanmistir. Rehberde yer alan bilgi, agiklama, 6rnek, hesaplama, oneri, kontrol listesi ve
diger igerikler; hukuki, mali, vergisel, muhasebesel, yatirim, finansal veya profesyonel
danismanlik niteligi tasimaz ve herhangi bir sonug, kazang, tesvik, destek, vergi avantaji veya
ticari basar1 garantisi olusturmaz.

Mevzuat, uygulamalar, oranlar, limitler, tesvikler, destek programlar1 ve resmi prosediirler
zaman icinde degisebileceginden, kullanicilarin islem veya karar vermeden once giincel
bilgileri ilgili resm1 kurum ve kuruluslardan dogrulamalar1 ve gerekli durumlarda yetkili mali
miisavir, avukat, finansal danigman veya ilgili uzmanlardan profesyonel destek almalari
Onerilir.

KOBI GO ve ilgili sirketleri, bu rehberde yer alan bilgilerin kullanilmas1, yorumlanmasi veya
bu bilgilere dayanilarak alinan kararlar sonucunda dogabilecek dogrudan veya dolayl zarar,
kay1p, maliyet ya da yiikiimliiliiklerden, yirtirliikkteki mevzuatin izin verdigi dl¢lide sorumlu
tutulamaz. Rehber igeriginin izinsiz ¢ogaltilmasi, degistirilmesi, yeniden yayimlanmasi,
satilmasi veya ticari amagclarla kullanilmasi yasaktir. Tiim haklar1 saklidir.

kobigo.com
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